
シティ研究会のお申込はWeb or FAX 03-3868-9539で（送り状は不要です）

✔を⼊れて
お送り
下さい

□ セミナーに参加する

□ ウェビナーで参加する

会 場

⽇ 程

東京都千代⽥区神⽥駿河台4-3
新御茶ノ⽔ビルディング 7階 OCHANOBAです。
最寄り︓JR御茶ノ⽔駅、東京メトロ新御茶ノ⽔駅より徒歩1分

⽇時︓4/25（⽕）16︓00 スタート
（開場15︓30より⾒学できます）
懇親会︓18︓00 スタート

会社名 ご出席者名

部署

役職

お名前

Ｔ Ｅ Ｌ
（携帯） － － Ｅ-mail

参加費7,000円 / ⼈ （懇親会費込み）
ウェビナー参加費 0円 / ⼈ （ウェビナー参加者には、ログインコードをお送りします）

シティ研究会事務局 SHOPNET Inc. ｜ (有)ショップネット
〒112-0002東京都⽂京区⼩⽯川2-3-4
Web https://www.web-shopnet.co.jp Ｅ-mail m.ueda@web-shopnet.co.jp

上⽥携帯 090-1604-3855

シティ研究会 第84回【令和5年（2023） 4/25（⽕）開催予定】

「新業態創出のヒントと顧客⽬線」
…本がお客さまとのタッチポイントになる⽇ 〜OCHANOBA⾒学ツアー〜

流通サバイバル戦略その18

シティ研究会の皆さま、
そして、いつもご贔屓にしていただいている皆さま、
お元気にお過ごしでしょうか︖

さて今回のテーマは、「新業態創出のヒントと顧客⽬線」
…本がお客様とのタッチポイントになる⽇」をお届けいたします。
SCにとって、新店舗（新業態）誘致と販促は集客の肝であります。
⾃然に⼈を集めてくれる業態誘致は、SCデベ・⼊居しているテナントにとっ
ては渇望の的です。
本屋の元締めである⽇販さんでは、ブックホテルの「箱根本箱」、⼊場料を
取る六本⽊の「⽂喫」と、優良コンテンツを今まで提供されてきました。
滅多に聞けない話なので、失敗しない空間作りをプロデュースしてこられた
経験則と苦労話とを、直にお聞きしたいと思います。
今回の会は、「⽇本」というコンテンツをどう売り出していくかを問う「場」の創
出であり、次の⼀⼿の始まりであると思います。
是⾮ご参加いただき、関係者と懇親を深めていきたいと思います。

講師には、⽇本出版販売㈱特販⾸都圏⽀社エリアマーケティング課の
成⼦様をお迎えして、御茶ノ⽔の⽇販さん本社内の「OCHANOBA」にて
開催いたします。
今回新たな試みとして、ウェビナー同時開催とします。
興味はあるがお越しいただけない⽅は、ウェビナーの申込ページからご参加
下さい。
シティ研究会の⽬的は、『流通においてʻ時流を捉えるということは、業態を捉えるʼと同義語である。
当研究会の社会的使命は、この戦略的仮説に挑戦すること。』であります。皆様のご⽀援、ご参加をお待ちしております。
今回もコーディネート役は、代表幹事根本孝雄、そして事務局上⽥が務めさせていただきます。

今回の開催場所は御茶ノ⽔です。
新御茶ノ⽔ビルディング7階へ直接お越しください。

締切は、3/31（金）です。

上限40名で締切です！


